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Quince ‘start-ups’ catalanas, finalistas del South
Summit

El encuentro de innovación celebra esta semana sus diez años

Una de las ediciones anteriores del South Summit (South Summit)

Pilar Blázquez
Madrid
06/06/2022 00:35
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Ser finalista en South Summit, el principal encuentro de la
innovación en España, ya es de por sí un premio. En los diez
años que se lleva celebrando este encuentro, las compañías que
consiguen esa calificación multiplican por 5,4 veces su
facturación y por 2,6 el empleo generado.

Este es el prometedor futuro con el que esperan encontrarse las
quince empresas catalanas que han conseguido destacar entre
las 3.000 candidatas de 114 países de esta edición del South
Summit, que se celebra en L@ N@ve de Madrid entre el 8 y el 10
de junio.

Más de la mitad de la inversión en ‘start-ups’
españolas en esta década ha recaído en
finalistas del certamen

Brickbro, Citibeatsm, Classlife Education, ColorSensing, Integra
Therapeutics, Last.app, Lifecole, Opticks Security, Nemuru,
Nextmol, Pangea Aerospace, Parallel, Repscan Technology,
Time is Brain y Vitaance están entre las 100 finalistas que en los
próximos días lucharán para conquistar a los 1.600 inversores,
de los que un 25% son internacionales y 200 fondos de inversión
que este año llegan al South Summit con la cartera de inversión
más abultada de la historia de este acontecimiento, casi 187.000
millones de euros, un 33% más que el año anterior.

La mejor de las noticias para celebrar el décimo aniversario de
un encuentro que arrancó, con muchos pronósticos en contra,
en plena crisis del 2012. “A pesar de lo duro de aquella crisis,
quisimos apostar por un necesario cambio de mentalidad.
Estábamos convencidos de que era el momento de apostar por
juntar fuerzas para avanzar innovando”, explica María
Benjumea, fundadora de South Summit.

En el 2012, por el entonces llamado Spain Startup pasaron 500
visitantes y 70 inversores, de los cuales solo cinco era
internacionales. En esta edición se esperan 32.000 visitantes
entre Madrid y Porto Alegre (Brasil), que será su segunda sede, y
8.000 emprendedores, además de los 1.600 inversores.

“Durante esta década hemos querido potenciar el atractivo para
inversores nacionales e internacionales en empresas
innovadoras de todos los sectores y convertir a las grandes
corporaciones en parte activa del sistema emprendedor, porque
lo que funciona para avanzar es la suma y la colaboración”,
asegura Benjumea con el mismo entusiasmo que hace diez años.

Su satisfacción radica en los números que maneja. “Más de la
mitad de la inversión en start-up s españolas ha recaído en esta
década en finalistas de South Summit”, asegura. Entre ellas
están algunos de los unicornios españoles, como Cabify,
finalista en el 2014, que levantó 457 millones; Glovo, que en el
2016 consiguió 1.600 millones; o Wallbox, que en el 2017
incorporó 181 millones.
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La factura eléctrica

uV u Jordi Gual,

06/06/2022 00:05 | Actualizado a 06/06/2022 08:47 k l m

Los altos precios de la electricidad de los últimos meses tienen
dos causas fundamentales. La primera es que los precios del
mercado mayorista se establecen a través de un sistema
competitivo. Es decir, el precio vigente depende de los costes de
la tecnología más costosa. Normalmente se trata de las centrales
de ciclo combinado alimentadas con gas. Esto tiene una lógica
económica aplastante: si la demanda disminuye es
precisamente esta tecnología, la más cara, la que debe dejar de
producir. Si, por el contrario, la demanda fuera más alta,
entrarían en producción tecnologías incluso más costosas, que
no son rentables a menos que el precio sea más alto.

La segunda razón es que la regulación actual vincula los precios
minoristas regulados, que no son todos, a este precio mayorista.
Por tanto, muchos consumidores sufren oscilaciones muy
acentuadas en sus facturas y precios muy altos cuando las
centrales de ciclo combinado tienen que funcionar con gas muy
caro. La irracionalidad de esta regulación también es aplastante.

Otro modelo

Dejar funcionar los mercados y ayudar solo a
los sectores más débiles sería más eficiente,
además de más barato y más justo

El Gobierno español, con el portugués, ha decidido contener la
factura eléctrica limitando el precio del gas que se usa para
producir electricidad. Como la península Ibérica es casi una
ínsula en términos eléctricos parece ser que la Comisión
Europea dará su beneplácito a esta intervención de los
mercados durante un año.

Mantener bajos los precios en la Península supone que España
subvenciona la compra del gas en el mercado internacional. La
medida plantea diversos interrogantes. ¿Quién pagará ese
subsidio? Según parece, el importe puede rondar los 6.000
millones de euros. ¡No es poco! Por otro lado, por reducidos que
sean los intercambios entre la Península y el resto del
continente, ¿qué sucederá con el arbitraje entre países? ¿El
subsidio a la compra de gas en el mercado internacional
beneficiará también a los con- sumidores franceses?

El intervencionismo en los mercados que estas medidas
suponen se explica por la enorme presión política que comporta
el efecto de los altos precios energéticos en el coste de la vida.
¿Pero son estas las mejores medidas desde la perspectiva del
impacto social de la crisis y la eficiencia económica y
energética?

Una política que dejara funcionar los mercados y canalizase
ayudas únicamente a los sectores más débiles de nuestra
sociedad sería no solo más eficiente, sino también más barata y
justa. Al ser los precios más altos, se reduciría

el consumo, contribuyendo al necesario ahorro energético y a
una menor emisión de gases invernadero. Además, enviaría la
señal correcta a las empresas para que desarrollen mayor
capacidad de generación eléctrica. Sería además más barata y
justa puesto que las ayudas se dirigirían, a través de bonos
sociales, a los colectivos más desfavorecidos, en lugar de ser una
política de subsidio generalizado que, se pague como se pague,
es una pura redistribución entre distintos grupos de la sociedad.
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